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Jonglieren mit dem eigenen 
Wert und Anderem 
 
Wollen Sie in der nächsten Honorar- oder 
Preisverhandlungsrunde Ihren Marktwert 
kennen und eine angemessene Vergütung, 
verbesserte Konditionen oder einen 
zusätzlichen Vorteil aushandeln? Dann 
sollten Sie sich eingehender mit diesem 
Thema beschäftigen: Mit Ihren Zielen, den 
Ebenen, auf denen die Gespräche  
stattfinden und Ihrem potenziellen 
Verhandlungspartner. 

Claudia Kimich zeigt Ihnen auf spielerische 
und humorvolle Art, wie Sie mit sich und 
Ihrem Gegenüber am besten umgehen – vor, 
während und nach der Verhandlung! 

* Brown Bag Veranstaltung = 

Infoveranstaltung in der Mittagspause, z. B. 
an Universitäten und in Unternehmen, 
während der die Zuhörer selbst 
mitgebrachte Speisen und Getränke 
einnehmen. Der Begriff verweist auf die 
Essenspakete, die - insbesondere in den 
USA - in braunen Papiertüten (engl. brown 
bag) verpackt sind. 


