Jonglieren mit dem eigenen
Wert und Anderem

Wollen Sie in der néchsten Honorar- oder
Preisverhandlungsrunde lhren Markiwert
kennen und eine angemessene Vergitung,
verbesserte Konditionen oder einen
zusdtzlichen Vorteil aushandeln? Dann
sollten Sie sich eingehender mit diesem
Thema beschdftigen: Mit Ihren Zielen, den
Ebenen, auf denen die Gesprdche
stattfinden und Ihrem potenziellen

- Brown Bag Veranstaltung = Verhandlungspor’rner.

Infoveranstaltung in der Mittagspause, z. B.

an Universitdten und in Unternehmen, Claudia Kimich zeigt Ihnen auf spielerische
WOArena e b S neN (e 5 und humorvolle Art, wie Sie mit sich und
mitgebrachte Speisen und Getrdnke

einnehmen. Der Begriff verweist auf die lhrem GegenUber am besten Umgehen —Vor,
Essenspakete, die - insbesondere in den wdhrend und nach der Verhondlung!

USA - in braunen Papiertiten (eng/. brown

bag) verpackt sind.

1 Martschenko Kameruner StraBe Tla T +49 89 43746836 W www.zehnbar.de
die espressostrategie® Marketingberatung D 81827 Munchen M +49 172 86540183 E info@zehnbar.de



